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LARTOELATABLE

Sylvia Pirson, sa passion
‘aune gueule d’Atmos’Faire

S5 SylviaPirson, 39ans, a partici-
pé & la premiére saison de

1'Idée en Or. Elle avait d'ailleurs

~ fait partie des coups de ceeur du

jury pour son projet baptisé At-
mos'Faire. Il s'agissait de kits de ta-

ble destinés a toutes les occasions:
repas en amoureux, fétes de fin
d’année, soirée Halloween, repas
entre copines... Bref, tous les kits
étalentfaits " maison " par Sylviaet
proposaltun arsenal d’accessoires

‘pour une table réussie (sets de fa-

ble, bougies, déco...).

'DepmslaﬁndeL’IdéeenOr Sylvia
- concrétisé sonreve, “Apnesamzr
cesse mon précédent travail, je

sulsrestée un an etdemi chez mol.
Celam i donnél'occasion derefle
chir a ziup.rcyetqm me ﬂbttajt
dans la iéte depuis 4 ou 5 ans, a

. savoir l'ouverture d’un magasin
dédié 4 lart de Ia table mais pas

- mer presque parfair”,

queca’.
" ['ai poussé la porte de Job'ln
(NDLR : une structure d’accompa-

- gnement a l'autocréation d'em-

ploi) en avril 2009. En octobre de Ia
Inémeannée, j OuVIais mon maga-

- sin, a Aywaille, en surfant sur la

vague d'eémissions commé Un di-
se souvient
Sy’lwa. ]evomh;sp]wqu unmaga-

sin avec tne vendeuse Sympa qui
venddelavaisselle”.Clestlaraison
pourlaquelleellearapidementdé

veloppédesactivitésauseindeson
magasin, comme des ateliers.
" ll ya deux ans que le magasin est

“ouvert. C'est un cheminenient de

vie. Je me suls créé un projet dans

“lequel je crois. Un conseil pour

ceuxquivoudraientselancer?Eme
bien entoure, faire un plan finan-
cler gui tient Ia route, y mettre Je

paquet e, surtout, aimer ce que-

Sylvia Pirson

Tonfait".Sagrandedifficulté?" A/
ler chercher le client car je ne
vends pas des biens de premiére
nécessite”. Ce qui ne I'empéche |
pasde fourmillerd'idées:d'ici peu,
elle proposera la vente en hgne de
ses kits. «
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